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2 VORWORT

HORST COLLIN

Liebe Leserinnen und Leser,

dieser Winter hatte es wirklich in sich:
Eisige Minusgrade, reichlich Schnee
selbst im norddeutschen Tiefland und
eine Heizperiode, die einfach nicht
enden wollte. So manch ein Bauleiter,
Planer oder Rohrleitungsbauer konnte
ein Lied davon singen. Doch das ist mit
der ersten Ausgabe unserer HTI PERS-
PEKTIV in diesem Jahr Vergangenheit -
sozusagen Schnee von gestern.

Wir wollen Sie deshalb heute lieber iber
heiRe und nasse Themen informieren.
Wie schaffen es z. B. GroRRstadte, auch

in langen Trockenperioden fir ein sattes
und angenehm kihles Grin in ihren In-
nenstadten zu sorgen? Denn dies erfreut
nicht allein das Auge der Bewohner, son-
dern sorgt durch Verdunstungskihlung
und Feinstaubbindung vor allem fir ein
gutes Klima in der ganzen Stadt.

Dieser auch neudeutsch »City Cooling«
genannte Effekt lasst sich Gbrigens auch
ganz clever erreichen, wenn die zahlreich
vorhandenen Dach- und Fassadenflachen
einbezogen werden. Wie das geht und
wie die Systembauteile aus der HTI-
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GRUPPE zum Einsatz kommen, zeigen
wir lhnen im Heft.

Eher wiistenreiche, dafiir aber wasser-
arme Regionen unserer Welt haben da-
gegen ganz andere Herausforderungen
zu meistern. Oder denken Sie einmal

an die riesigen Ingenieurbauwerke, wie
z. B. die Unstruttalbriicke auf der neuen
ICE-Trasse Erfurt/Leipzig-Halle. Was der
eine zu wenig hat, hat der andere an
Regentagen zu viel: Wasser. Auch dazu
gibt es zwei informative Artikel in dieser
Ausgabe.

Zu guter Letzt folgt ein Blick in das Inne-
re der HTI Gruppe - etwa mit dem Por-
trait Uber Stefan Ritter, der es vom Azubi
im GroRR- und AuRenhandel bis zum phG
bei HTI EISEN-RIEG KG geschafft hat.
Buchtipps - fuir den nachsten Regentag -
und eine Ubersicht wichtiger Termine
runden unsere Frithjahrsausgabe ab.

Viel Spalt beim Lesen wiinscht Ihnen

Ll -

Horst Collin
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BEDARFSGERECHTE BEWASSERUNG OFFENTLICHER GRUNFLACHEN

GUTES KLIMA IN DER STADT

| Die einwandfreie Funktion unserer stadtischen Griinrdume, die Verdunstungskiihlung durch
Transpiration der Pflanzen und die Feinstaubbindung, haben in den letzten Jahren, insbesondere
innerhalb der immer langer werdenden Trockenperioden, mehr und mehr an Aufmerksamkeit
gewonnen. In Brermen war 2006 das stadtische Griin so stark von einer Trockenperiode betrof-
fen, dass sogar die Feuerwehr beim Bewdssern von StralRenbdumen und 6ffentlichen Griinan-

lagen helfen musste. Doch so weit muss es gar nicht erst kommen. |



Intakte Grinflachen tragen in urbaner

Umgebung maligeblich zur Klimabildung
bei. Professor Dr. Wilhelm Kuttler von
der Universitat fir angewandte Klima-
tologie und Landschaftsdkologie in
Essen stellt fest: »Funf Baume in
einem Strallenabschnitt von 100 Meter
Lange und 10 Meter Breite erreichen in
diesem Abschnitt eine Absenkung der
Temperatur im Sommer pro Stunde um
ein Grad, im Vergleich zu einem Strallen-
zug ohne Baume.«

Die genaue hydraulische Planung und
die Verwendung ressourcenschonen-
der Technik sind Voraussetzung fiir die
Vermeidung unnétiger Kosten bei der

Unterstltzung einer entsprechenden
Klimabildung. Bei jeder Neuanlage von
Grinflachen sollte gepriift werden, ab
technische Einrichtungen - z. B. zur
Wasserversorgung - zu installieren sind,
um den Wert und die Funktion unserer
Grinflachen zu erhalten. Mit einem
maligeschneiderten Sortiment unter-
stitzt die HTI-CRUPPE die Umsetzung
dieser Ziele.

GEMASSIGTE KLIMAZONE

Der Standort Deutschland befindet sich in
einer gemaRigten Klimazone und verfiigt
Uber ausreichende natiirliche Wasserres-
sourcen. Unser stadtisches Griin jedoch ist
umgeben von versiegelten Oberflachen.
Die nattrliche Wasserressourcen, wie z. B.
Niederschlage, werden zum Teil gezielt
tber Rinnen und Sickereinrichtungen
abgefihrt. Insbesondere Griinflachen auf
oder an Extremstandorten, wie z. B. Stra-
Renbegleitgriin, Gleisanlagen oder Dach-
begriinung, sind besonders abhdngig von
der Versorgung mit ausreichend Wasser.

Die ¢ffentlichen Griinflachen unterliegen
in der Unterhaltung und Pflege den zu-
standigen Stellen der Stddte, Bezirke,
Landkreise, Kommunen und Gemeinden.
Die Wasserversorgung der Griinflachen
wird oftmals als Dienstleistung 6ffentlich
ausgeschrieben oder eigenstdndig durch
die zustandige Stelle ausgefiihrt. Das
heillt, dass die Bewdsserungsleistung fir
offentliche Grinflachen durch einen zeit-
lichen und finanziellen Aufwand gepragt
ist. Das Stadtgartenamt Wirzburg zum
Beispiel, nennt einen Arbeitszeitaufwand
zur Bewdsserungsleistung fir das Jahr
2007 von 3.615 Arbeitsstunden. Natdrlich
schwankt dieser Aufwand je nach Witte-
rungsbedingungen.

Das Berliner Bezirksamt Treptow Képe-
nick, hat im Jahr 2002 fiir 70.000 Euro
Bewadsserungsleistung eingekauft. Diese
jahrlichen wiederkehrenden Kosten, mit
hohem Arbeitszeitaufwand, lassen sich
minimieren.
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In der Spreemetropole wurden im Jahr
2011 Gber 3.650 neue, junge Baume
gepflanzt. Wdhrend der Anwuchs-
phase haben die Neuanpflanzungen
einen erhéhten Bewdsserungsbedarf.
Dies wirft die Frage auf, wie die An-
zahl von neu gepflanzten Baumen, bei
gleichzeitig hoherem Bewdsserungs-
bedarf in der Anwuchsphase, optimal
versorgt werden kénnen.

In der Regel sind mehrere Firmen damit
beauftragt die Bewdsserungsleistung in
der Hauptstadt auszufihren. Gdngige
Praxis ist die Verwendung eines Tank-
wagens mit Schlauch oder die Verwen-
dung von mobilen Regnern, welche an
vorhandene Hydranten angeschlossen
werden. Die Baume werden dement-
sprechend ungleich nacheinander be-
wadssert, da die Wasserabgabe je Baum
abhdngig vom ausfihrenden Mitarbei-
ter ist. Beim Einsatz von Tankwagen
wird zudem das Wasser kosteninten-
siv transportiert. Diese Varianten der
Bewdsserung kénnen nicht als optimal
bezeichnet werden und entsprechen
nicht dem Stand der Technik.

Die gangige Praxis der Bewdsserung
offentlicher Griinanlagen wirft gleich
mehrere Fragen auf:

m Wie viel Wasser wird tatsdchlich
ausgebracht? Und vor allem: Wie?

m Wie ldsst sich die Wassergabe (iber-
priifen (Uberwachung/Abrechnung)?

m Entspricht dies einer bedarfsgerech-
ten Beregnung und Bewdsserung von
Pflanzen?

m st die Nutzung von Tankwagen
CO,-neutral?

Dass es anders geht hat die HTI im Jahr
2011/2012 bewiesen. In Zusammenarbeit
mit einem Garten-/Landschaftsbauer
und Fachplaner hat die HTIBAR &
OLLENROTH KG ein Pilotprojekt in
Mecklenburg-Vorpommern ausgefiihrt.
Es handelt sich dabei um eine Bewads-
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serungsanlage fiir 768 Baume Uber eine
Strecke von mehr als vier Kilometern
entlang eines Radweges. Das Ziel bei der
Umsetzung war es, die Materialkosten zu
reduzieren und die Anlage mit moglichst
wenig Energie, d. h. chne zusatzliche
Pumpenanlagen, zu betreiben.

m Auftraggeber: Stralenbauamt
Gustrow

m Bauort: B104 zwischen Teterow und
Neu-Panstorf

m Bauzeit: ca. 1.800 Arbeitsstunden

m Investitionskosten je Baum auller-
stadtisch (Leistung + Material):
ca. 45,00 Euro

m Planer: Irriproject - Dirk Borsdorff
ausfihrende Firma: Rangsdorfer Gar-
ten- und Landschaftsbau Stefan Flach

Als Wasserquelle dient ein Wasserspei-
cher auf dem Panstorfer Berg. Die zur
Verfiigung stehende Druckenergie betragt
ungefahr 4 Bar. Dies stellte hohe Anfor-
derungen an den Planer, um die Héhen-
unterschiede von teilweise ber 60 Meter
auf der Strecke zu tiberwinden. Mit einer

A

genauen hydraulischen Planung auf der
Crundlage der Topografie des Bauorts
ist es dem Planer gelungen einerseits
die vorhandene Druckenergie optimal zu
nutzen und gleichzeitig die Rohrdimen-
sionen moglichst gering zu halten.

Uber mehrere Kopfstationen wird das
Wasser in die Ventilkreise eingespeist.
Die Kopfstationen sind mit motorgetrie-
benen Ventilen ausgestattet, dadurch
ist eine batteriebetriebene Steuerung
vollig ausreichend und es musste keine
zusdtzliche Stromversorgung installiert
werden. Jeder Baum hat einen eigenen
Anschluss und wird Gber ein Tropfrohr
vom Typ UNIRAM 16010 mit Wasser
versorgt. Die Ubergabe der Bewésse-
rungsanlage erfolgte im Jahr 2012. Durch
die Installation der Bewdsserungsanlage
entfallen zeitaufwendige und kostenin-
tensive Bewdsserungsleistungen und die
Baume erhalten eine bedarfsgerechte
Wassergabe, die saisonal angepasst
werden kann. Die Investitionskosten fir
Crinanlagen mit Bewdsserungstechnik
sind hoher, aber nachhaltiger. Die Was-
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serversorgung ist auch bei zunehmenden
und lang anhaltenden Trockenperioden,
infolge des Klimawandel, gesichert. Eine
Grinanlage mit Bewdsserungstechnik ist
glinstiger, als jede Notbewdsserung oder
im schlimmsten Fall ein Totalausfall

der Griinanlage.

Eine unzureichende Bewdsserung und
Beregnung erzeugt also Folgekosten, wie
zum Beispiel bei Neupflanzungen, und
vermindert die Transpirationsrate, welche
entscheidend ist fur die Bildung von
Kaltluft im innerstddtischen Bereich. Die
Fachplanung von Bewdsserungsanlagen,
unter der Nutzung spezieller fir die
Bewadsserung produzierter Armaturen,
Tropfleitungen, Ventilen, Steuerungen
und Klemmschweiffittings, stellt einen
neuen Ansatz bereit, um veraltete
Methoden abzulgsen. Im Vordergrund
dieser Losungsansatze stehen 6ko-
nomisch interessante Anlagen, sowie
Anlagen mit geringen Folge- und
Bewirtschaftungskosten.
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Wir sind ein Fachgrofthandel fiir Tief-
bau- und Industrietechnik, der aus einem
Verbund von mittelstandischen Unter-
nehmen in ganz Deutschland besteht.
Diese werden von erfahrenen Unterneh-
mern gefiihrt, die als personlich haftende
Cesellschafter taglich fir ihre Kunden im

Einsatz sind. Mit mehr als 65 logistischen

Stitzpunkten sind wir deutschlandweit
vernetzt. Unser einzigartiger Lagerver-
bund ermdglicht es, die gewlinschte Ware
in kirzester Zeit verfiighar zu halten. Von
Osten nach Westen und von Norden nach
Suden - die HTI-GRUPPE ist stets Ihr

kompetenter Partner vor Ort.

HTI HANDEL FUR TIEFBAU UND INDUSTRIETECHNIK | WWW.HTI-GRUPPE .DE
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CITY COOLING

VERBESSERUNG DES STADTKLIMAS
MIT DEM ZINCO-SYSTEM

| Erhohte Feinstaubanteile, Aufheizen von Gebaudeflachen und geringere Verdunstungsraten
beeinflussen unser Stadtklima mafigeblich. Die Verdunstung von Wasser hat, durch den Entzug
der Wdrmeenergie, zur Folge, dass sich die umgebende Luft abkiihlt. Stddtische Griinflachen

verfiigen (iber ein natiirliches Verdunstungspotential - der sogenannten »Evapotranspiration«. |



Um dieses Potential zu steigern und der
Erwdrmung entgegen zu wirken, ist der
Erhalt und die Neuanlage von Griinflachen
von grofler Bedeutung und auch wesent-
licher Bestandteil des »Stadtentwicklungs-
plan Klima Berlin.

DER TREND GEHT ZUM CITY COOLING
Flachenpotentiale richtig nutzen ist das
Stichwort. Begriinte Dach- und Fassaden-
flachen haben ein zusatzliches Verduns-
tungspotential.

Diese kiinstlich angelegten Areale fuihren
durch den Systemaufbau von ZinCo zu

ol

einer Verbesserung des Mikroklimas und
erhohen damit maligeblich den Effekt des
»City Cooling.

Bislang erforderte die dafiir notwendige
intensive Dachbegriinung einen gleich-
sam intensiven Pflegeaufwand und war
aufgrund von Systemaufbaudicke und Ge-
wicht nur auf Ddchern mit entsprechender
Statik moglich. Eine effiziente Anstau-
bewdsserung setzte zudem ein 0°-Dach
voraus. Doch das war gestern.

Heute er6ffnen sich dem Bauherrn mit der
neuartigen Systemldsung »Sommerwiese«
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von ZinCo alle Varianten der einfachen In-
tensivbegriinung - und das mit nur halbem
Gewicht und der halben Aufbauhdhe im
Vergleich zum herkémmlichen Dachgarten.
Die Systemldsung ist auch auf Dachern
mit Gefdlle anwendbar. Ausschlagge-

bend dafiir ist das ganzlich neuartige und
hochst effiziente System zur Bewdsserung
der Pflanzen.

Entscheidend bei dem neuartigen Sys-
tem ist das Wasserverteil-, Speicher- und
Dranelement Aquatec® AT 45 in Kombi-
nation mit dem Dochtvlies DV 40. Das
Grundprinzip beruht auf der Verteilung und
Bevorratung von Wasser in den Mulden
der Aquatec®-Elemente. Wenn natirlich-
er Niederschlag ausbleibt, wird Wasser
Uber Tropfschlauche, welche direkt in den
Elementen verlegt sind, bedarfsgerecht
eingespeist. Uber die im Dochtvlies veran-
kerten Dochte wandert das Wasser kapillar
nach oben zur Substratschicht und steht
so den Pflanzen direkt im Wurzelraum

zur Verfligung.

Der Bauherr kann sich nach Belieben Be-
griinungswinsche erfiillen, etwa mit halb-
hohen Stauden und Strauchern oder auch
den speziell fiir diesen Aufbau entwickel-
ten Krduter-Rollrasen verlegen.

Grundlage ist wie bei jeder intensiven
Dachbegriinung ein gemdR den »Flach-
dachrichtlinien« bzw. der DIN 18 195
abgedichtetes Dach mit ausreichender
statischer Lastreserve. Entweder ist
bereits die Dachabdichtung wurzelfest
ausgefiihrt oder es wird eine separate
Wurzelschutzbahn verlegt. Beziiglich der
Lastreserve sind fur den Systemaufbau
»Sommerwiese« lediglich ca. 165 kg/m?
Gewicht im wassergesdttigten Zustand
einzukalkulieren sowie eine Aufbauhghe
von circa 15 cm. Damit ist der System-
aufbau »Sommerwiese« fast so niedrig
und leicht wie eine Extensivbegriinung.
Alle erforderlichen Systembauteile fiir die
Systemlosung »Sommerwiese« sind bei
der HTI-GRUPPE erhaltlich.



10 TITEL SPEZIAL HTI PERSPEKTIV 2013

SOLARENERGIE ERHOHT DEN DRUCK - MAXIMUM POWER POINT TRACKING

SOLARBETRIEBENE PUMPENSYSTEME -
SOLAR SURFACE PUMPS

| Die Energieversorgung von Pumpensystemen erfolgt in der Regel durch ein verfiighares Strom-
netz, Stromaggregat oder durch Zapfwellenantrieb (Traktor). Dadurch ist die Auswahl des Pum-
penstandortes stark eingeschrankt und hat eine begrenzte Wasserversorgung zur Folge, z. B.

flr weiter entfernte Flachen. Auch ist die Energieversorgung von Pumpensystemen ein nicht zu

vernachldssigender Kostenfaktor. |




Wasserforderung (m?/Tag)
Energieerzeugung (kWh/Tag)
Einstrahlung horizontal (kwh/m? Tag)
Einstrahlung geneigt (kWh/m? Tag)
Neigungswinkel (Grad)
Durchschnitsstemperatur (°C)

Temeperaturschwankung (K)

JAN FEB | MAR | APR | MAI | JUN
2,0 50 140 |190 |200 |20,0
2,6 3,7 6.4 8,2 8,8 9,0
0,7 12 24 3,7 4.6 51

15 2] 3,6 4,5 4,9 5.0
5,0 |50 |50 |510 |50 |510
25,0 |[250 |250 |250 |250 |250
50 50 50 50 50 50

TITELSPEZIAL 1

JUL | AUG | SEP | OKT |NOV |DEZ
200 [20,0 |18,0 |13,0 2,0 0.0
8,8 87 7.8 6,2 2,5 18
4,8 4,2 31 19 0,8 0,5
4,9 4.8 43 34 15 11

51,0 |50 |51 51,0 |50 |510
25,0 [250 |25 25,0 [250 |250
50 50 50 50 50 50

Beispiel-Berechnung fiir den Standort Potsdam - Wasserforderung / Einstrahlung | quelle: Grundfos CRI-3-9

MODERNE TECHNOLOGIE FUR EFFIZI-
ENTE BEWASSERUNGS- UND BEREG-
NUNGSANLAGEN

Durch die Nutzung der Solarenergie und
durch den Einsatz neuer Motorentechno-
logie (MGFlex - Motor / Grundfaos) ist es
moglich, eine autarke und energieeffizien-
te Wasserversorgung an jedem beliebigen
Standort zu installieren (siehe Abbildung
unten links).

Die neue Motorentechnologie »MGFlex«
von Grundfos basiert auf dem Prinzip des
maximalen Betriebspunktes in Abhangig-
keit von der verfiigbaren Leistung. In der
Fachsprache wird dies als »Maximum
Power Point Tracking« kurz »MPPT« be-
zeichnet. Der Motor arbeitet dabei stets
an einem Betriebspunkt, wo das Produkt
aus Strom und Spannung ein Maximum
erreicht. Dieser Betriebspunkt ist abhdngig
von der Bestrahlungsstarke, der Tempera-
tur und von der Qualitat der Solarzellen.

GRUNDFOS SOLAR SURFACE PUMPE

Der MGFlex-Motor fiir solargetriebene
Pumpensysteme verfiigt liber einen
integrierten Frequenzumrichter. Da-
durch ist ein Betrieb tber einen weiten
Drehzahlbereich (1.000 bis 3.400 U/min)
moglich. AulRerdem ist der Motor fir
den Anschluss an eine Gleichstrom- oder
Wechselstromversorgung konzipiert.

Zusammen mit den CRFlex - Pumpen
ergibt sich ein leistungsstarkes Pumpen-
system fur unerschlossene Kulturflachen.
Die standortspezifische Auslegung der
Pumpensysteme wird auf der Basis der
mittleren Strahlungsstarke ermittelt
(siehe Tabelle oben).

Damit ist es moglich, Bewdsserungs-
und Beregnungsanlagen an netzfernen
Standorten zu installieren. In Kom-
bination mit druckkompensierenden
Bewasserungsprodukten (z. B. Tropf-
systeme vom Hersteller Netafim siehe

Quelle: CRIFlex mit MGFlex-Motor

Abbildung unten rechts) ist eine enorme
Steigerung der Wassereffizienz maglich.

Die htheren Investitionskosten stehen
den Erschliefungskosten fiir das Strom-
netz und den variablen Betriebskosten
eines konventionellen Pumpensystems
gegeniiber. Wobei der mogliche héhere
Ertrag der zu bewdssernden Flache,
durch die kostenlose Sonnenenergie, ein-
deutig zu Gunsten des solarbetriebenen
Pumpensystems ausfallt.

TROPFERAUFBAU

Aussenansicht von oben nach unten

Abdeckung
e Grasser Filterbergich
== Membran
Druckregulierkammer
mit standigem

Selbstepil-
mechanismus

Tweites Labyrinth
(Turbonet®-Wasser-
durchlass)

Innenansicht von oben nach unten

Verschiuss
Membran
Vakuumschutz-
mechanismus

Erstes Labyrinth
(Turbonet®-Wasser-
durchlass)

Quelle: Netafim
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DIE HTI ZEIGT AUF DEN WICHTIGSTEN LEITMESSEN

DES JAHRES PRASENZ!

Neuheiten aus den Sortimentsberei-
chen, aktuelle Branchenimpulse dank
hochkaratiger Fachreferenten sowie
viel Raum fiir Expertenaustausch und
interessante Gesprachsrunden: Auch
in diesem Jahr prasentiert sich die HTI-
Gruppe auf den wichtigsten Messen
mit informativen Auftritten - getreu
ihrem Motto »Netzwerke fiir die Zu-
kunft«. Nicht die Produkte stehen 2013
im Vordergrund, sondern der richtige

25. UND 26. APRIL 2013: HAUSMESSE IN STUHR

Mix aus Vortrdgen und Informationen
rund um den Service der HTI.

Dies und ein attraktives Begleitpro-
gramm sorgen stets fiir eine gebilin-
delte Branchenkompetenz und viele
interessierte Fachbesucher. Auf dieser
Doppelseite sehen Sie, wo die HTI in
diesem Jahr bereits anzutreffen war.
Weitere Termine und Veranstaltungen
finden Sie unter www.hti-handel.de. m

HTI CORDES & GRAEFE KG LUD EIN
HAUSMESSE MIT TRENDS UND INNOVATIONEN AUF

11.000 QUADRATMETERN

Energie sparen und den Ausstof von CO,

senken. Ein nables Ziel - doch oft nicht
leicht umzusetzen. Denn die rechtlichen,
technischen und planerischen Aspekte sind
komplex und vielfaltig. Welche Méglichkei-
ten es gibt, zeigte die Hausmesse der HTI
CORDES & GRAEFE KG in Stuhr. Am 25.
und 26. April stellte sich dort die »Initi-
ative CO,« vor und zeigte LOsungsmaog-
lichkeiten auf. Doch auf den insgesamt
11.000 Quadratmetern Ausstellungsflache
fand sich noch viel mehr: Insgesamt 350
Aussteller aus den Bereichen Tiefbau und
Industrietechnik, Heizung, Sanitar, Klima-

Liftung, Dachtechnik, Werkzeuge und
Elektrotechnik zeigen Produkte, Trends
und Innovationen - wie z. B. das neue Tool
HTI Online Plus fir Bestellungen rund um
die Uhr. Bereits zum sechsten Mal lud die
HTI CORDES & GREAFE KG zu sich in die
Ausstellung an der Wulfhooper Stralte 1-5
ein. Wer nicht nur Wissenshunger mit-
brachte, wurde im Cateringzelt schnell
flndig. Gedffnet war die Messe an beiden
Tagen zwischen 10 und 19 Uhr - aber auch
danach waren die Gaste eingeladen, die
Messetage abschlieRend in den Zelten

ausklingen zu lassen. m
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17.JANUAR 2013
TIEFBAUTAG DER
HTI ZEHNTER KG
VOLLES HAUS IM
HYMER-MUSEUM

Starkes Jubildaum der Bad Wurzacher Nie-
derlassung von HTI ZEHNTER KG. Gut 800
Besucher - aus Bauunternehmen, Stadt-

werken, Kommunen sowie Ingenieure und
Architekten - lieRen sich das 10-jdhrige
Jubildum der Niederlassung, die 2003

aus den Standorten Memmingen und
Baienfurt entstand, nicht entgehen. Gut
60 Aussteller prdsentierten sich im Erwin
Hymer-Museum mit eigenen Standen. Zu
den renommierten Referenten gehdrten
u. a. Hans Junginger von der Rehau AG+Co,
der Uber Lésungen und Anforderungen

an die Energieeffizienz, das Wasser-
management und die Infrastruktur sprach.
Wie man zudem mit Reglerarmaturen
Energie spart, war das Thema von Kevin
Turnsek von Saint-Gobain PAM.

Einen anschaulichen Beitrag lieferte auch
Alois Jager von der BauGrund Siid aus Bad
Wurzach: Er referierte tber die Geother-
mie zum Kithlen und Heizen. Abgerundet
wurde der Tag durch den bekannten Autor
und Zukunftsforscher Erik Handeler, der
sich mit der »Geschichte der Zukunft«
beschdftigte. m
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EXPERTENGESPRACHE MIT »TIEFENWIRKUNG«
HTI MIT KOMMUNIKATIONS-HOTSPOT AUF DER GEOTHERM
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Bereits zum dritten Mal hat sich die HTI-
GRUPPE unter dem Motto »Schnittstelle
Geothermie« auf der diesjahrigen Geo-
THERM in Offenburg prdsentiert. Rund
um den Zukunftsmarkt Oberflachennahe-
und Tiefengeothermie bot der Fachgrol-
handel fir Tiefbau und Industrietechnik in
der Baden-Arena auf seinem Stand durch
hochrangige Referenten vielseitige Vor-
trage, hochaktuelle Informationen sowie
spannende Gesprdachsrunden.

Der als Kommunikationsplattform konzi-
pierte Stand der HTI-GRUPPE war wah-
rend der Messetage Anlaufpunkt fiir
zahlreiche Fachbesucher aus Industrie
und Handel, dem verarbeitenden Cewerbe
sowie Planer und Ingenieure. Die Experten
hatten dort die Méglichkeit, sich unterei-
nander auszutauschen, wichtige Kontakte
zu kniipfen und sich tiber die Kompetenzen
der HTI-GRUPPE im Bereich Oberflachen-
nahe- und Tiefengeothermie zu informie-

24. UND 29. JANUAR 2013

ren. Fir wegweisende Branchenimpulse
und erhéhte Aufmerksamkeit bei den rund
3.500 Messebesuchern sorgten zudem die
exklusiven Fachgesprdache zum Thema.

»Die fachkompetente Standbesetzung so-
wie die dynamischen HTI-Fachgesprdche -
besetzt mit »>Hochkaratern der Szene« -
haben unseren Messestand buchstablich
zur»Schnittstelle Geothermie« werden
lassen«, restimiert Horst Collin, personlich
haftender Gesellschafter der RHEIN-RUHR
COLLIN KG und zustandig fur den Ge-
schaftsbereich HTI. Ziel sei es auch in
diesem Jahr gewesen, eine Plattform mit
verbindendem Charakter zu schaffen, die
den Netzwerkausbau mit Kunden und
Lieferanten fordert. Das noch junge, aber
schnell wachsende Geschdftsfeld der Geo-
thermie baut die HTI seit einigen Jahren
mit Nachdruck aus. Der FachgroRhandel
stellt dank eines breiten Sortiments
verschiedene technische Moglichkeiten
zur Nutzung von Erdwdrme zur Verfiigung
und berdt kompetent beim Einbau von
Produkten, wie z. B. Erdwarmesonden
und Fldchenkollektoren. m

SYMPOSIEN DER HTI HORTMANN KG )
DIE HTI HORTMANN KG INFORMIERTE UND UBERZEUGTE

Sympaosien der HTI HORTMANN KG sind
bereits Tradition: »Innovatives aus dem
Bereich Entsorgung und StralRenbau«
stand zum Beispiel am 23. Januar in Lollar
bei Gieflen auf dem Programm. Innovatio-
nen bei der Trinkwasserversorgung waren
dagegen Thema am 24. Januar in Siegen.
Wie FTTH-Glasfaserkabel deutsche Stdadte
und Kommunen erabern, stellte schliefilich
am 29. Januar in Koblenz das Leitmotiv dar.
Das Themenspektrum reichte von Kunst-
stoff-GrolRrohr- und Schachtsystemen,
Kanalguss, Versickerungssystemen, Pro-

dukten fir den Asphaltstralenbau tiber
Anderungen in der Trinkwasserverordnung,
praktischen Anwendungen duktiler Guss-
druckrohre, Hauseinftihrungen fiir offene
und grabenlose Hausanschlusstechnik,
Be- und Entliftungsventile bis hin zum
Clasfaserkabelausbau mit Informationen
zur Planung und Konzeption von Breit-
bandmalinahmen. Insgesamt 400 Be-
sucher konnten Herr Dr. Dietrich Hofmann,
personlich haftender Gesellschafter der
HTI HORTMANN KG, und sein Team vor
Ort begriilen. m
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BAUARBEITEN FUR BRUCKEN

| Zwischen 2008 und Sommer 2012 entstand im Zuge der ICE-Neubaustrecke Erfurt-Leipzig/

Halle die Unstruttalbriicke. Die markante und weithin sichtbare Briicke (iberspannt das Unstrut-

tal im Bereich der Ortschaft Karsdorf im Burgenlandkreis des Bundeslandes Sachsen-Anhalt. |

Die Unstruttalbriicke ist 2.668 Meter
lang und hat eine maximale Hohe von

49 Metern. Damit ist sie das zweitlangs-
te Brickenbauwerk dieser Trasse und
zugleich nur rund 200 Meter vomn 6rtlichen
Zementwerk (LAFARGE) entfernt.

TECHNISCHES ANFORDERUNGSPROFIL
Das Bauwerk wurde als Spannbetonhohl-

kastenbrticke mit 6 Durchlauftragern und
4 Bogen als Rahmenbriicke errichtet. Im
Uberbau (Hohlkasten) des Bauwerkes mit
einer Regelmalibreite von 13,95 Metern
bzw. einer Hohe von 4,75 Metern waren

u. a. der Einbau von Rohrleitungen fiir die
Briickenentwasserung DN 500 sowie fiir
die Entwasserung des Osterbergtunnels
DN 800 auszufiihren.

LEISTUNGSBESCHREIBUNG DER
TUNNELENTWASSERUNG

Als Teil der Genehmigungsplanung wurde
die Rohrleitung projektiert als Abwas-
serleitung aus duktilem Gussrohr nach
DIN EN 598 mit zusatzlicher werkseitig
aufgebrachter warmekompensierenden
Umhullung (WKG) bei einer Gesamtlange
von 1.008 Metern. Im Zeitraum zwischen



CGenehmigungs- und endgultiger Ausfiih-
rungsplanung wurden dem Auftraggeber
alternative Losungen, z. B. der Einsatz
von Rohren aus glasfaserverstdarktem
Kunststoff, zur Prifung vorgelegt. Letzt-
lich entschied sich der Auftraggeber da-
fur, duktile Gussrohre nach DIN EN 598
in DN 800 zum Einbau festzulegen. Eine
Ausfiihrung des Materials als WKG-Rohr
wurde nicht gefordert.

AUSFUHRUNG

Mit der ausfiihrenden Bauunternehmung
Héllein konnte ber das Handelsunter-
nehmen HTI ZEHNTER KG aus Herren-
berg, ein Lieferauftrag fiir 1.008 Meter
duktile Kanalrohre DN 800 des Typs
PLUVIAL abgeschlossen werden.

Konstruktive Besonderheiten des Briicken-
bauwerkes erforderten jedoch eine techni-
sche Bearbeitung der zu liefernden Rohre.
Die in der Betondecke des Hohlkastens
(Uberbau) eingearbeiteten Ankerschie-
nen sowie eine in dieser Decke (spaterer
Fahrbahnbereich) eingelassene Montage-
und Zugangsoffnung lielRen hinsichtlich
einer reibungslosen Rohrmontage bzw.
Beschickung des Verlegebereiches eine
maximale Rohrlange von 6 Metern zu. Vor
Auslieferung der Rohre an die Baustelle
wurden deshalb alle Rohre werkseitig

auf eine Baulange von 6 Metern gekiirzt
und der normgemaRen Behandlung von
Rohrschnitten unterzogen. Uber die in der
Briickendecke eingelassenen Ankerschie-
nen erfolgte unter Nutzung von jeweils

3 Abhdngungen pro Rohr, die Rohrmon-
tage freihangend. Der Abstand zwischen
Rohrscheitel und Briickendecke liegt bei
circa 80 Zentimetern. Fir die genannten
Abhangungen verwendete der Verleger
zweigeteilte Edelstahlschellen, welche
mittels Gewindestangen, montiert in 3
bzw. 9 Uhr-Lage, in die Ankerschienen
eingepasst wurden.

ANLIEFERUNG AN DIE BAUSTELLE
Die Bereitstellung der einzelnen Rohre an
den Montageort erfolgte iber folgenden

Transportweg:

m Einzelhub mit Kran auf Briicken-
korper (49 Meter)

m Einfddelung in Zugangsoffnung
(6,20 x 1,20 Meter)

m Transport im Hohlkasten mittels
Minitraktor und Hanger

Mittels fiir diesen Einsatz konfigurierter
Kettenziige haob der Verleger die einzelnen
Rohre bis auf die vorgesehene Mantageho-
he. Uber die bereits in den Ankerschienen
befindlichen Gewindestangen wurden die
Edelstahlschellen um den Rohrschaft mon-
tiert, um in Anschluss daran, die Rohrver-
bindung STANDARD auszufiihren.

Cemessen an der Lange der auszufih-
renden Leitung waren sehr wenige Form-
stiicke einzubauen. Mit einem Stahl-
sonderformteil fiir den Ubergang der
Leitung DN 800 auf eine Fallleitung

(DN 400) in einem der Briickenpfeiler
sowie die Einbindung eines Langsdehners
(DN 800) mit mehreren MMK, um den
seitlichen Versatz auszugleichen, sind die
markantesten Bauteile benannt. Nach
Verlegung der Gesamtlange der Leitung
hatte das beauftragte Bauunterneh-
men Hollein , eine weitere Leistung zu
erbringen. Auf der bereits fertig mon-
tierten Rohrleitung waren nachtrdglich 19
Reinigungsdffnungen herzustellen. Dazu
wurden jeweils maRlich vorgegebene
Offnungen in den Rohrscheitelbereich
geschnitten (Flex) und die vom Rohr-
hersteller gelieferten Reinigungsdeckel
angebracht.

Fremdfirmen wurden in der Folge damit
beauftragt, die montierte Rohrleitung
nachtrdglich mit Mineralwolle und Wickel-
falz zu isolieren. Per Kamerabefahrung
erfolgte eine optische Kontrolle sowie eine
Dichtigkeitsprifung mittels Uberdruck
(0,2 bar).

RESUMEE
Der Bau einer Leitung in diesen Dimen-
sionen bendtigt hinsichtlich des bereit-

AKTUELLES 15

zustellenden Materials und der Wahl des
Verlegeunternehmens eine ausgepragte
Kombination zwischen technischen und
qualifizierten Kenntnissen und Erfahrun-
gen. Bei der Realisierung dieses Objektes
war diese Zusammenarbeit optimal ge-
geben. Aus den genannten normativen
Priifungen der Leitung ergaben sich bis
dato keinerlei Beanstandungen hinsichtlich
des Rohrmaterials duktiles Gusseisen.

AUFTRAGGEBER
m DB Netz AG/DB ProjektBau GmbH,
Niederlassung Sidost

GENERALAUFTRAGNEHMER

m ARCE

m Alpine Bau Deutschland, Nieder-
lassung Halle-Leipzig

m Berger Bau GmbH, Niederlassung
Berlin

AUSFUHRUNGSPLANER BRUCKEN-

BAUWERK

m Nord-West Planungsgesellschaft

m SMP Ingenieure im Bauwesen GmbH,
Biro Dresden

BAUUNTERNEHMER ROHRLEITUNG

IN BRUCKE

m Raimund Héllein Carolinenhitte
GmbH & Co.KG

m HTI ZEHNTER KG - FachgroRhandel
fiir Tiefbau und Industrietechnik,

Herrenberg
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GENERATIONSWECHSEL BEI HTI EISEN-RIEG KG

VOM AZUBI ZUM PHG

| HTI steht bekanntlich fiir Handel fiir Tiefbau und Industrietechnik - und nattirlich fiir Mitarbeiter, die in

HTI PERSPEKTIV 2013

der Lage sind, dieses Markenversprechen auch einzultsen. Der neue, persénlich haftende Gesellschafter

in Grol3-Zimmern, Stefan Ritter, hat diese Haltung bereits als junger Auszubildender »von der Pike auf

gelernt«. Von den gesammelten Erfahrungen und internen Einblicken in verschiedenste Bereiche des
GroR- und AuRenhandels profitiert er auch heute in seiner neuen Funktion bei der HTI EISEN-RIEG KG. |

»Ein technisch gut ausgebildeter Verkauf

ist das A und O.«, so das Credo des lang-
jahrigen Geschdftsfiihrers von HTI EISEN-
RIECG KG, Jurgen Renkel. Der neue Mann an
der Spitze der HTI-Gesellschaft mit Haupt-
sitz in Grofi-Zimmern bei Darmstadt, steht
dafir, dass eine fundierte Ausbildung der
Grundstein fiir eine Karriere in der HT! ist.
Seit dem 1. April 2013 ist er der offizielle
Nachfolger von Jirgen Renkel, der sich mit
63 Jahren in den verdienten Ruhestand
verabschiedet hat. Ritter selbst kann mit
seinen 44 Jahren bereits auf eine langjahri-
ge Laufbahn in der Branche zuriickblicken.
1986 startete er mit einer Ausbildung zum
Kaufmann im Grof3- und Auflenhandel bei
einem kleinen mittelstandischen Sanitdr-
und HeizungsgrofRhandel in Seesen. Direkt
nach dieser Zeit wechselte Ritter vom Harz
in die niedersdchsische Landeshauptstadt
Hannover - zur Firma Hempelmann,
einem Unternehmen der GC-GRUPPE. Dort
arbeitete er zundchst in der Fachabteilung
»Tiefbau«, spater im Tiefbauvertrieb/

Innendienst der heutigen HTI COLLIN KGC.
Aus den Erfahrungen dieser Zeit bezeich-
net sich Ritter gern selbst als »Gewdchs
der GC-GRUPPE « weil er die »Entstehung«
der HTI hautnah erlebt hatte.

1998 der Wechsel nach Bayern, zur HTI
GIENGER KG. Zundchst im Innendienst,
wechselte er fir vier Jahre in den Aullen-
dienst. »Die Erfahrung im AuRendienst
hat mich wohl am stdrksten geprdgt«

so Stefan Ritter, »trotz der anfanglichen
Sprachbarriere als PreuRR" in Bayern, war
schnell klar, dass die Kundenbeziehung
den Unterschied macht. Hierbei steht der
Auflendienst an vorderster Front, wenn
Probleme zu kldren sind - wegducken geht
nichtl«. Von 2004 bis 2012 koordinierte er
als Bereichsleiter den Sortimentsbereich
»Versorgung.

Parallel zu dieser Tatigkeit baute er fir
HTI die Abteilung »Verkaufsforderung«
in Bayern auf. Uberregionale Kontakte

zur HTI-GRUPPE knipfte Ritter als Sor-
timentsfihrer fir den - damals neuen -
Sortimentsbereich »Rohrleitungszubehor
und Geothermie«, spdter fiir den Bereich
»Schwerarmaturen.

HTI EISEN-RIEG KG existiert in der heuti-
gen Form seit 1998 und umfasst rund 70
Mitarbeiter an den Standorten Grof3-Zim-
mern, Ramstein, Frankfurt, Aschaffenburg,
Ludwigshafen und Darmstadt. Entstanden
ist das Unternehmen, das seine Wurzeln
im Tiefbau, der Ver- und Entsorgung hat,
aus der Ubernahme von drei Mannesmann
Standorten durch die GC-GRUPPE. Damals
hatte das Unternehmen 44 Mitarbeiter.
Das grolRte Wachstumspotenzial sieht der
neue personlich haftende Gesellschafter in
der Industrie; die ersten Schritte hierzu sind
bereits erfolgt.

»Ich sehe mich gut geriistet durch die Er-
fahrungen, dieich in der GC / HTI-GRUPPE
sammeln konnte und freue mich auf die
neue Herausforderung und die Zusam-
menarbeit mit einem tollen Team bei der
HTI EISEN-RIEG KGl«.

STEFAN RITTER
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VERANTWORTUNG MIT DEM EIGENEN NAMEN UBERNEHMEN

FACHGROMBHANDEL HTI HEZEL KG
FIRMIERT IN HTI ZEHNTER KG

| Das Unternehmen HTI HEZEL KG mit Hauptsitz in Herrenberg und einer Niederlassung in
Bad Wurzach (Baden-Wiirttemberg) heilRt seit dem 1. Januar 2013 HTI ZEHNTER KG. |
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Mit der Neufirmierung steht der persénlich
haftende Gesellschafter Werner Zehnter
nun auch mit seinem Namen fir das
familiengefiihrte Unternehmen ein. Der
439-]ahrige fuhrt die Geschicke des regio-
nalen Fachgrofthandels fiir Tiefbau und
Industrietechnik stidwestlich von Stuttgart
bereits seit iber 10 Jahren erfolgreich.

Werner Zehnter bringt Jahrzehnte lange
Branchenexpertise mit und ist bereits seit
mehr als 15 Jahren fir die HTI-GRUPPE
tdtig. Vor seiner Position als Gesellschafter
der HTI HEZEL KG - seit dem 1. Januar 2013
HTI ZEHNTER KG - fuihrte der 49-Jahrige
tiber mehrere Jahre die HTI NORD (heute:
HTI FELDTMANN KG). »Die Kunden und
ihre Bedurfnisse stehen bei uns seit jeher
im Fokus. Ich freue mich deshalb, nun auch

[

formal mit dem eigenen Namen einzu-
stehen und so ein klares Zeichen der Ver-
antwortung gegeniiber unseren Kunden
setzen zu kénnen« sagt Zehnter. Er wolle
auch in Zukunft bestmaoglichen Service,
verlassliche Dienstleistungen sowie kurze
Entscheidungswege sicherstellen. In den
vergangenen 10 Jahren habe er als person-
lich haftender Gesellschafter besonders
den engen Austausch mit Mitarbeitern,
Kunden und Lieferanten geschatzt. »Das
wiinsche ich mir auch fir die ndchste
Dekade«, so Zehnter.

Die HTI ZEHNTER KG bietet ihren Kunden
neben Industrietechnikglitern schwer-
punktmaliig eine grofie Palette an
Produkten rund um die Versorgung und
Entsorgung an. Darlber hinaus hat sich

das Unternehmen in der Region einen
Namen als Spezialist fur Briickenentwas-
serung und den Anlagenbau im Segment
regenerativer Energien gemacht. »Mein
Ziel ist es, gemeinsam mit meinem Team
diese Bereiche auszubauen, um so auch
weiterhin als einer der Ersten innovative
Technologien anbieten zu kénnen, sagt
Zehnter.

WERNER ZEHNTER
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VORTEIL DES PAPIERLOSEN BUROS BEI DER HTI COLLIN & SCHULTEN KG

DIGITALER WORKFLOW
FUR NOCH MEHR KUNDENNAHE

| Transparente Prozesse und hohe Effizienz - die Verlockungen des papierlosen Biiros sind

grof}. Doch die konsequente Umstellung erfordert eine entsprechende Technik und dass alle

mitziehen. |

Wer sich wie die HTI COLLIN & SCHULTEN
KG konsequent an Kundenbedirfnissen
ausrichtet, fir den hat die Umstellung
auf einen digitalen Workflow groRRe
Vorteile: Da samtliche Dokumente allen
Mitarbeitern vorliegen, sind alle auf
dem gleichen Wissenstand. Zudem
lassen sich z. B. Infoschreiben, Anfragen
und Auftrage gleich nach dem Eingang
sauber voneinander trennen. So kén-
nen die richtigen Prioritdten gesetzt
und entsprechend bearbeitet werden:
Auftrage werden noch zuverldssiger er-

ledigt, Angebote erhalt der Kunde noch
zeitnaher. Und nicht zuletzt: Man spart
viel Geld fir Papier.

Um das zu erreichen, musste das Unter-
nehmen in Moers jedoch zundchst Geld
in die Hand nehmen: Entsprechende
Software zum Bearbeiten, Speichern,
Zusammenlegen und Kommentieren
von PDF-Dateien musste angeschafft
werden. Ebenso eine leistungsstarke
Software zum Durchsuchen der ar-
chivierten Dateien. Jeder Arbeitsplatz

erhielt einen zweiten Bildschirm, um
effizient mit digitalen Vorlagen arbeiten
zu kdénnen.

Dardber hinaus waren einige Umstellun-
gen notig: Die Faxgerdte spucken nun
kein Papier, sondern digitale Dokumen-
te aus. Um die neuen Arbeitsschritte
effizient bewerkstelligen zu kénnen,
musste eine ausgekligelte Verzeichnis-
struktur entwickelt werden. Dank Server
und PDF kénnen nun grofle Mengen
Papier eingespart werden.



ERIK HANDELER

KONDRATIEFFS GEDANKENWELT -
DER WOHLSTAND KOMMT IN
LANGEN WELLEN

ISBN 978-3-943172-06-5 | 9,90 Euro

~ Noch 10 Jahre ist es

die Informations-
technologie. Danach
mutmafilich Psychoso-
ziale Gesundheit und
s Kompetenz. Oder die

Komdralie®y
Gedankenwell

Kernfusion. Wirt-

L5 schaftliches Wachs-
tum wird tber lange Zeit von einzelnen
Technologien getragen. Das besagt zumin-
dest die Theorie der Langen Wellen, die
der russische Wirtschaftswissenschaftler
Nikolai Kondratieffs vor fast einem Jahr-
hundert entwickelt hat. Erik Handeler er-
klart in seinem Buch anschaulich die heute
relevanten Teile dieser Theorie. Und setzt
sie fort: Der nachste Kondratieff-Zyklus
werde nicht mehr durch eine technische In-
novation dominiert, sondern getragen von
Kooperation und die bessere Vernetzung
und Nutzung von Information.

WWW.IBR-ONLINE.DE
IBR-ONLINE.DE -
IMMOBILIEN- & BAURECHT
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Der Website-Anbieter sammelt in einer
groften Datenbank samtliche rechtlichen
Texte zum Immobilien-, Bau-, Miet-, Woh-
nungseigentums- und Vergaberecht. Dazu
zahlen neben mehr als 400 aktuellen
Gesetzestexten auch redaktionelle Bei-
trage zu unterschiedlichen Sachthemen
sowie zahlreiche DIN-Normen. Allein im

KALENDER
TERMINE 2013

WISSENSWERTES 19

TAGUNGEN, FACHFOREN & MESSEN

12. REGENWASSERTAGE
FREIBURG

10. KANALBAUTAGE

1. -12.JUNI 2013

18.-19.JUNI 2013

BAD SODEN AM TAUNUS

26.- 27.JUNI 2013

11. WURZBURGER KUNSTSTOFFROHRTAGUNG

MIT FACHAUSSTELLUNG

WURZBURG
tHIS TIEFBAU FACHFORUM 2013

10. OKTOBER 2013
DESSAU
14. NOVEMBER 2013

Tiefbaubereich mehr als 190. Ein Nach-
richtendienst zu Rechtssprechungen halt
die Abonnenten des Online-Dienstes mit
einer 25-kopfigen Redaktion zur aktu-
ellen Rechtsauslegung auf dem Stand.
Ein halbjdhrliches Abonnement kostet ab
199,50 Euro. Mitglieder einiger Verbdnde
bekommen den Dienst fiir 12 Euro.

ERWIN LAMMENETT
PRAXISWISSEN ONLINE-MARKETING
ISBN 3-8349-3472-0 (39,90 €

Websites, Newsletter
und Suchmaschinen-
Marketing - jeder
weil}, dass Sie heute
ein wichtiges Stand-
bein sind, um auch
im B2B-Geschaft
erfolgreich zu verkaufen. Doch wie funk-

tionieren die neuen Kandle? Wie finde
ich fir unterschiedliche Zielgruppen den
richtigen Medien-Mix? Kurz: Wie gelingt
profitables Online-Marketing? Diese und
viele Fragen mehr beantwortet Erwin
Lammenett in seinem Standard-Werk.
Auf mehr als 350 Seiten handelt der
Autor samtliche Instrumente des Online-
Marketings ab: E-Mailings, Suchmaschi-

tHIS TIEFBAU FACHFORUM 2013
NEU-ULM

nenmarketing, Social Media, Online-PR,
etc. Praxisbeispiele und - selbstredend -
ein begleitendes Blog runden die mittler-
weile dritte Uberarbeitete Auflage ab.

SABINE EBERT
1813 - KRIEGSFEUER
ISBN: 3426652145 | 24,99 £

Frihjahr1813: Europa
stohnt unter Napole-
ons Herrschaft. Nach
der dramatischen
Niederlage der Grande

: Armée gehen Preuf3en
[ 1 und das Zarenreich
zum Gegenangriff tber. Das Buch erzdhlt
die Geschichte einer Mutter, die verzwei-
felt auf die Rickkehr ihrer S6hne hofft,
eines Generals, der seinen Kopf riskiert,
einer Grafin, die aus Liebe zur Spionin
Napoleons wird, zweier Studenten, die

zu den Lutzowern wollen und der jungen
Henriette auf der Flucht vor Pliinderern.
Dies alles auf der Biihne des sechsten
napoleonischen Koalitionskrieges. »Kein
Schlachtenepos« sondern ein packender
Historienroman sei Eberts aktuelles Werk.
So urteilen die Rezensenten.
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